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Energia jovem

Profissionais iniciantes ajudam empresas de venda direta a renovar publico consumidor

Se por um lado as empresas de venda direta dao oportunidades aos iniciantes, os jovens ajudam-nas a renovar o seu publico
e as suas formas de relacionamento com o cliente. Segundo Marcelo Zalcherg, vice- presidente da Associacao Brasileira de
Empresas de Venda Direta (ABEVD), os revendedores de 18 a 24 anos impactam diretamente a relacac com o consumidar:

- Na medida em que se traz novos empreendedores, a empresa precisa se ajustar, pois a mecanica de comunicagao 8
diferente, eles t8m uma forma peculiar de atuar. Hoje, jovens revendedores fazem promocdes pelo Twitter, por exemplo, isso
da uma nova perspectiva para a propria empresa.

Alem disso, na avaliagao de Rogerio Minoru Suga, gerente de marketing da unidade regional sul da Matura, o jovem consultor
influencia no perfil do comprador. A comunicacas entre contemporaneos ajuda a imprimir a empresa os habitos das geracies
mais novas, com novas formas de comercializagao e dinamicas diferentes.

- Tenho conhecimento de universitarios que promovem diversos tipos de atividades de promocdo de vendas, comacarae a
linguagem propria deste piblico. sso & renovador para nds - afirma Suga.

De acordo com Mauricio Patrocinio, diretor geral da MonaVie no Brasil, mais de um tergo dos distribuidores da marca estao
nessa media de idade, com muitos deles ja conguistando posicies de destague.

& revendedora da Avon Viviana Prusch Gongalves da Silva, de 23 anos, e uma das representantes da geragac que esiao se
iniciando na vida profissional por meio da venda direta. Meste més, foi promovida a executiva de vendas e espera aumentar a

sua renda mensal de RS 200, em media, para cerca de RS 600.

- Agora, vou ter uma equipe de 70 pessoas que serao coordenadas por mim - diz Viviana, entusiasmada com a nova funcao.




