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Venda direta retine familia,
mas tema é vetado em casa

DE $A0 PAULD

0 gerente-geral da multi-
nacional de vendas diretas
MonaVie, Mauricio Patroci-
nio, 33, buscava um formece-
dor de tecnologia. Fez uma
lista e deixou de fora uma fir-
ma: a PCl Integrated Mana-
gement Services, criada ha 18
anos pelo pai, Zuinglio, 63.

“No mercado corporativo,
nao basta ser honesto, é pre-
ciso parecer honesto tam-
bém”, avalia Mauricio, re-
cém-contratado na ocasido.

Ficou um ano com outro
fornecedor, até a matriz pedir
atroca. “Conteiasituacao.”

Desde 0 comego do ano,
Zuinglio presta servicos para
a empresa. “Conversei com
ele. Talvez eu tivesse feito o
mesmo”, destaca o pai.

Apesar da relacao harmo-
nica, o tema venda direta nao
entra em casa. “Meus trés fi-
lhos atuaram na area; dois
sao hoje executivos”, conta
Zuinglio, que conheceu a
mulher em uma empresa de
venda direta.

Zuinglio e Mauricio Patrocinio, que trabalham na area de vendas diretas, na MonaVie




